Désormais au service
des professionnels du patrimoine

La Reférence Pierre, tel est le nom du nouveau
service développe par Le Comptoir Immobilier.
Présentation par Jérome Bourgoin, directeur
général finance et développement, et Armaud Le
Niniven, directeur commercial.

Investissement Conseils :
Pouvez-vous nous présenfer
vatre groupe

Jéréme Bourgoin: Lc grou-
pe Le Compioir Immobilier a
S oréé en 1996 par Thierry
Le Goascoz, qui en est "ac-
tonnaire unigue. Son activité
consisle i sélectionner et
commercialiser des biens ims-
mhiliers dans wous les ivpes
de fiscalité (Scellier, meublé,
ancien, culre-mer...) via des
¢tablissements bancaires.
Mous fédérons ainsi un cer-
tain nombre de bangues afin
de proposer une offre d"im-
mehilier de placement & leurs
clients, Nous avons une ren-
taine de bureaux dans bes prin-
cipales wvilles de France pour
accompagner les clients pres-
crits par les bangues,

Cette année, la société devrait
commercialiser environ mille
lots, Elle est certifidée [SO
SN0 depuis 2004, ce qui im-
pligue des engagements de
transparence, de rigueur et de
résuleat,

Arnaud Le Niniven : Depuis
Porrimertia, nous avons lancd
La Référence Pierre, dont
IMobjecuf est de commerciia-
liser des biens immobiliers
via les professionnels du pa-
frimoine au sens large, ¢'est-
d-dire les CGPLL mais aussi
les courtiers d’assurances, les
agents commerciaux, eic, Ces
professionnels nous sollici-
taient depuis plusicurs années
¢b nous avons répondu i leurs
demandes,

IC : Pourguai avoeir créé
deux margues différentes ?
ALN : Mous ne souhaitions
pas mélanger les genres, Si
les modéles proposés sont les
memes, les services associds
et la démarche sont en revan-
che différents.

Pour les réseaux bancaires,
naotre Squipe de commerciai
s occupe du client jusqu’a la
signature de acte. A I'in-
verse, avee les professionnels
du patrimoine, nous nous
adaptons & leurs caractéris-
tigues : ils peuvent garder la
main sur le client ouw nous
déléguer sa gestion. Dans
tous les cas, nous assurons la
gestion administrative de la
vente via le back-affice du
groupe (suivi des dossiers,
financement, service aprés-
vente. . ), composé d une cin-
quantaine de personnes,

JB: Selon leur typologie, cer-
tains produits seront unique-
ment distribués par les orga-
nismes bancaires, d”autres
exclusivement par les pro-
fessionnels du patrimoine.

IC : Commmientt comples=vous
promouvoir ¢f developper ce
HOHVeRl Fésean ¥

ALN : Mous avons mis en
Mace quatre directions régio-
nales basées i Paris, Mantes,
Toulouse et Lyon. Deux au-
tres vont prochainement voir
le jour 4 Mice ¢t Strasbourg.
Dans chacune d'elles, un di-
recteur s¢ consacre & la rela-
tion avee les professionnels

Jérdmae Bourgoln ot Amaud Le Ninven

du patrimoineg, 11 leur délivre
NS SErVICes, Nolre savoir-
faire et les accompagne s'ils
le souhaitent.

JB: Nous n'avons pas dob-
jectf chiffré. Motre but au-
jourd hui est de fédérer le
maximum de parienaires.
Nous sommes actuellement
en couwrs d"agrément aupres
de la Chambre des indépei-
dants du parrinreine,

IC: Qu’apporfez-vous en
plus par rapport aux auires
plates-formes présentes sur
le marché ?

ANL : Nous ne voulons pas
étre considérés comme une
plate-forme car nous appor-
tons davantage de services,
ce qui permet de nous diffé-
rencier, Cela dit, il existe bien
entendu des similitudes, no-
tamment un site Intermet per-
mettant de sélectionner ses
produits ¢t d'accéder aux
documents Commerciauy, ou
encore la mise 4 dispositon
d"um outil de simulation, & sa-
voir Toplavest d"TDSafi.
Mous offrons aussi la possi-
bilité aux conseillers de dis-
poser d un site Internet per-
sonnalisé i lewrs couleurs,
ainsi que divers outils com-
merciaux ¢f de marketing.
Des formations individuali-
sées sont également propo-

sées, Comme nous sommes
un organisme certifié, elles
somtl validantes, Nous avons
développé une large gamme
de modules allant de 1a fisca-
lité des investissements aux
méthodes d"approche com-
merciale. Mous pouvons en-
fin réaliser des délégations
de carte T, dans le cas o le
professionnel dispose par
aillewrs de sa propre assu-
rance en responsabilité civile
professionnelle.

JB: Nous disposons, en ou-
tre, d une belle palette de pro-
duits d*assurance relatifs aux
investissements, Depuis peu,
pour les produits gérés, nous
avons mis en place une assu-
rance supplémentaire palliant
la défaillance du gestionnaine
et les incidences de paiement.
Le but de cette assurance est
de pouvoir sécuriser totale-
ment 1 inveshissement,

IC : Pensez-vous diversifier
vinlre pantime de produiis ?

JB: Mous devrions prochai-
nement proposer des parts de
SCPI fiscales ou de rende-
ment. En effet, nodre vocation
eal de travailler sur 1"ensem-
ble des dispositifs immmohi-
liers existants. |
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